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Praxisorientierter Studiengang zum Sales Ma-
nager (VWA)

Am 22.10.2007 beginnt an der VWA Freiburg ein neuer Stu-
diengang in Kooperation mit der Centralvereinigung Deutscher
Wirtschaftsverbande flr Handelsvermittiung und Vertrieb
(CDH), Berlin. In einem berufsbegleitenden Studium kann der
Abschluss zum Sales Manager (VWA) abgelegt werden. Dieser
Studiengang vermittelt die theoretischen Kenntnisse und gibt
zahlreiche praktische Beispiele fur erfolgreiches Sales-
Management.

Basierend auf den in der Wirtschaft seit vielen Jahren aner-
kannten Studiengdngen der Verwaltungs- und Wirtschafts-
Akademie wurde ein intensiver und praxisorientierter Studien-
gang fur alle im Vertrieb Tatigen entwickelt.

Dieser intensive Studiengang hat das Ziel, den Teilnehmerin-
nen und Teilnehmer
» die fur eine erfolgreiche Tatigkeit unerlasslichen theore-
tischen Grundkenntnisse und Einsichten fiir ein erfolg-
reiches Sales-Management zur vermitteln.
» Anregungen und ldeen weiterzugeben, die sich in der
Praxis erfolgreicher Vertriebstatigkeit bewahrt haben.

Durch Fallstudien und Ubungen werden die theoretischen
Grundlagen trainiert und vertieft. Die Teilnehmer erhalten pro
Semester jeweils einen personlichen Arbeitsordner mit umfang-
reichen Unterlagen, Checklisten und Literaturempfehlungen fiir
ihr “eigenes” Sales Management.

Adressaten sind alle im Vertrieb Tatigen, die sich basierend auf
ihrer kaufmannischen oder technischen Grundausbildung theo-
retische und fachliche Kompetenz sowie die Fahigkeit zur prak-
tischen Umsetzung aneignen wollen.




Das Studium findet berufsbegleitend statt. Es umfasst zwei
Prasenzsemester sowie eine studienbegleitende, tutoriell be-
treute Projektarbeit (Distance Learning). In jedem Semester
sind innerhalb von zwei Wochen 100 Pflichtstunden zu absol-
vieren, der workload der Projektarbeit umfasst insgesamt 250
Stunden.

Nach der ordnungsgemafen Teilnahme kann die Prifung zum
Sales Manager (VWA) abgelegt werden. Nach bestandener
Prifung erhalt die/der Bewerber/in ein Zertifikat, das sie/ihn als
Sales Manager (VWA) ausweist.

Weitere Informationen: Verwaltungs- und Wirtschafts-Akademie
fur den Regierungsbezirk Freiburg e.V.

Telefon: 07 61 - 3 86 73-0, Telefax: 07 61 - 3 86 73-33
www.vwa-freiburg.de
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